| Unser Angebot

Customer Um zielfihrende und professionelle Beratungsleistungen zu erbingen, fokissieren
wir ure bewusst auf Markte, die wir aus langjahriger und erfolgreicher Manage-
ment- und Beratungstitigkeiten kennen. Alle wichtigen betrigblichen Prozesse
haben wair in grofien und mittelstindischen Unternehmen gestaltet und optimiert.
Dieses prawisnahe Know-How bieten wir Threr schnell, effizient, strukhirert und
sofort umsetzbar an. Dazu haben wir anwendungsfertige Module entwickelt, dies
zu einem attraktiven Prais-Leistungs-Verhilinis.

Darilber hinaus bisten wir unsere umfasserden Erfahrungen bei Fragen zu Restru-
kurierargen, MELA und Sanierunigen an.
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| Strategische Positionierung

Ist Thr Unternshmen rictitig awfgestellt?

Hat Thr Haus eine klare Positionierung, zum Werthewerb und zu den Kunden?
Wie attraktiv ist thr Unternehmen fiir potentelle Neukundean?

Wie stark sind die strategischen Erfolgsfaktoren fir die Zukunftsentwicklung?

bt Hitfe modemer SWOT-Techniken analysieren wir die Wetthbewerbsfahigkeit
Ihres Hauses und zeigen Potentiale zu einer erfolgreichen Positionierung auf. Bel
der Umsetzung beraten wir Sie gem

| Personalbeschaffung

- Haben Sie die richbigen Mitarberter, leistungsfatng und motiviert?

- Bendtigen Sie zusatzliche und bessers Mitarbetter oder gar die Besten im Marks?
- Wie kosten- und zeitaufwendig ist der Beschaffungsprozess?

- Ersetzen Sis Mitarbeiter die nicht dem Leistungsanspruch gendgen?

Wir suchen und vermitteln das ricktige Personal fir Sie. Mit urseren branchenspe-
zifschen Kenntnissen erstellen wir zielgenave Anforderungsprofile, Unser umfas-
sendes Metzwerk auf dem europdischen und deutschen Markt bistet die Gewahr,
schnell und zuverlgssig durch Direktansprache die richtigen ¥Kanditaten zu finden.
Uber 70 erfolgreiche Vermittiungen in den letzten jahren beweizen unsens Profes-
sionalitst!

| Vertriebs- und Marketing-Tools

+ Wie alctiv ist Thr Vertrieb?

- Wie schart ist die Speerspitze lires Unternshmens?

+ Whe fleiBig ist der AuBendienst, verdient er seine Kosten zurdck?

- Wie wirkungsvoll sind die Marketingtools, wie Preispoliti, Produktmix und Pro-
mation?

Wir bewerten das Vertriebs- und Marketinginstrumentarium hres Untemehmens
mit einer spenellen SWOT-Analysetechnik und zeigen Verbesserungspotentiale
aut Auf Wunsch begleitens wir Jhren AuBendienst, um dessen Professionalitat zu
mezser. Wir unterbreiten praxisnahe Konzepte, um den Vertrieb schnell wirkungs-
volier zu machen.

| Marktanalysen

Haben Sie die nchtigen Entscheidungsgrundiagen?
- Verfligen Sie Gher die relevanten Daten fiir wichtige strategische Entscheidungen?
- Welche Trends laufen im Marke, becbachten Sie regelmsiig den Wetthewerb?
- Wias verfangen Kunden heute, aber vor allem was morgen?

Durch Fiedd- und Desktopresearchmethoders sammeln wir die relevarten Daten
und bereiten sie mit modernen Analysetoaols auf. Mit diesen Daten gleichen Sie
Ihren Informationsstand ab und treffen Entscheidungen auf Basis abgesicherter
und besserer Erkenntrisze. Keiner kennt den Markt besser als wic

| Kommunikation und Prasentation

« Erreicht die Kommunikation Ihres Hauses den Kunden?®

» It die Kommumkation attraktng hat sie eine frische Handschrift?

« Viersteht der Markt die Botschaften zur Stitzung der Marktposition?
+ Fidhrt die Kommunikation zu Anfragen, sind diese messbar?

Wir bewerten Ihre Kommunikationsmittel nach Inhalt, Aussagen und Darstel-
linigen auf der Basis erprobter, wissenschaftlich fundierter Regebn der Kormmiuni-
kationspraxis. Wir erstellen Vorschidge, wie mit wirkungsvollen und bewdhrten
Mittein sowie Gbarschaubaren Kosten die Werbeunterlagen zu optimiersn und zu
ergdnzen sind. Zudem bleten wir professionelle Fotoshootings zu sehr wettbe-
werbsfihigen Konditionen an. So werden die Werbeauftritte mit einfachen Miteln
attraktiver und sprechen die Kunden an.

| Produktmanagement und Design

* Sind die Kollektionen Thres Hauses up-to-dats und attraktiv genug?

+ Haltery zie mit dem steigenden Standard des Wetthewsrbs Schritt?

< Ist der Lebenszykius der Kollektionen bekannt. oder hat gar den Zerit
literschrtten?

< Arbeitet das Produltmanagement strukturiert mit modermen Entwicklungstools?

Wir analysieren Thre Kollektionen mit Hilfe von Benchmarktools und vergleichen sie
mit den Branchenfihrern. Pros und Cons werden ermittelt, Verbesserungspoterti-
ale aufgezeigr. Auf Wunsch definieren wir neve Kollekrionen und erstellen das
De=zign in Zusammenarbeit mit fihrenden Designern der Branche. Im Produ ktma-
nagement gibt es ernebliche ¥ostensenkungspotentiale, wir haber die schnelien
und schlanken Prozesse mehrfach realisiert.

| Logistik

+ Ist e Logistik schnel! und zuverfassig?

« Wollen Thre Kunden eine imer schreilere Belieferung bei kleimeren Bestellmengen?
« Bieten Sie funktiomerende NOS-Sortimente an?

 Wie werden langsamdreher optimient?

+ Was kann [hre Logistik an Zusatznutzen, wie Trackirg oder akitve
Lieferinformationen lelstan?

Wir analysieren den Logistikpraozess in Ihrem Hause, von der Produktion bis zu den
Kunden anhand von branchendblichen Eennziffern, Der Logstikprozess ward in
Prozessschntten abgebildet, Engpése und Storungsstellen verdeutlicht.

Dort, wa signifikants Abweichungen vordiegen, gehen wir in die Detailanalyse und
zeigen Verbesserungspotentiale auf  Ziele einer funkbonierenden Logistik sind
Reakstionsschnelligkert, Anpassungsfahigkest und jederzeit verfigbare Informati-
onen fir den Kunden; fir das Untemehmen ein optimierter Bestand, schneller
Lagerumschiag und geringe Lagerstiickkosten.
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